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willkommen

Marketing, das Ihre Praxis weiterbringt

Als Teil der Medizinal- und Gesundheitsbranche wissen wir als
Blue Med: Arztpraxen und Tageskliniken stehen tdglich vor grossen
Herausforderungen — nicht nur in der Patientenbetreuung, sondern
auch in der Administration, Organisation und Vermarktung ihrer
Leistungen. Dabei bleibt fur strategisches Marketing oft kaum Zeit.

Genau hier setzen wir an. Mit unserer Marktexpertise unterstitzen
wir Sie dabei, Ihre Praxis optimal zu positionieren und bekannt zu
machen, lhre Marke zu stdrken und neue Patienten gezielt anzuspre-
chen. Denn in einem zunehmend digitalen und wettbewerbsintensi-
ven Umfeld geht es nicht nur um medizinische Kompetenz, sondern
auch um Sichtbarkeit, Vertrauen und ein professionelles Image.

Ob eine moderne Website, wirkungsvolle Social-Media-Prdsenz,
gezieltes Online-Marketing oder hochwertiger Content — wir ent-
wickeln eine auf Sie zugeschnittene Strategie, die Ihre Praxis nach
vorne bringt. Lassen Sie uns gemeinsam daran arbeiten, Ihr Profil zu
schdrfen und neue Wachstumspotenziale zu erschliessen.

Wir freuen uns auf den Austausch mit Ihnen!

Herzliche Grlsse
Kai Huls & Partners




zeltpunkt

Der richtige Zeitpunkt fir Ihr Praxis-Marketing? Jetzt!

Ihre Praxis ist bereits gut etabliert — nun gilt es, den néchsten Schritt zu gehen. Jetzt ist
der ideale Moment, um lhre Marke gezielt zu stdrken, Ihre Sichtbarkeit zu erhéhen und
mehr Anfragen zu generieren. Mit einer durchdachten Strategie und klaren Massnah-
men schaffen wir die Basis flr nachhaltiges Wachstum.

Unser 7-Schritte-Plan in einem Paket begleitet Sie auf diesem Weg

- Analyse & Strategie: Klare Zielsetzung, Positionierung und Zielgruppen-Definition

- Marken-Optimierung: Ein moderner Auftritt, der Professionalitét und Vertrauen
ausstrahlt

- Website-Relaunch: Eine digitale Présenz, die Uberzeugt und neue Patienten anspricht

- Gezielte Landing Page: Effektive Leadgenerierung auf einer hierflr ausgerichteten
Unterseite

- Social-Media-Strategie: Inspirierende Inhalte, die Ihre Reichweite erhéhen

- Content & Video-Marketing: Botschaften, die lhre Praxis erlebbar machen

- SEO & Online-Marketing: Maximale Sichtbarkeit fur nachhaltiges Wachstum

« Praxisbroschire: Ein hochwertiger Uberblick Uber Ihre Leistungen

Jeder dieser Schritte ist aufeinander abgestimmt und
darauf ausgelegt, Ihre Praxis langfristig zu starken.
Lassen Sie uns gemeinsam eine Marke aufbauen, die
Uberzeugt und nachhaltig wéchst.

Online Website
Online-Marketing

Social Media
Digital Publishing

Public Arbeitgeber
Relations Strategische marke
Positionierung HR Marketing
Corporate Identity

Klassische Werbung  Offline
Verkaufsférderung
Dialog-Marketing
Broschuren
Geschdaftsberichte
Promotion
Messe

Vernetzung
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Kick-off-Workshop - Ihr Fahrplan fiir nachhaltigen Erfolg

Wie kénnen Sie das volle Marktpotenzial Ihrer Praxis ausschdpfen? In einem strate-
gischen Kick-off-Workshop analysieren wir gemeinsam Ihre aktuelle Marktposition,
identifizieren ungenutzte Chancen und entwickeln klare Lésungsansdtze fur lhre Weiter-
entwicklung.

Dabei betrachten wir:

« lhre bestehenden Stdrken und Alleinstellungsmerkmale

 Potenzielle Zielgruppen, Marktgebiet, Markttrends und Wettbewerber
- Die optimale Positionierung lhrer Marke in lhrem regionalen Markt

Unser Ziel: Eine prazise Strategie, die lhre Praxis nachhaltig stérkt und Wachstumspo-
tenziale gezielt ausschopft.
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Marken- und Unternehmensauftritt —
Ihre Identitét neu definiert

Nach dem Kick-off-Workshop nehmen wir Ihren bisherigen Unternehmensauftritt genau
unter die Lupe. Ziel ist es, Ihre Praxis nicht nur klar zu positionieren, sondern eine unver-
wechselbare Identitét zu schaffen, die Ihre Expertise und Werte Uberzeugend vermittelt.
So etablieren wir Inre Marke optimal in Ihrer Region.

A) Visuelle Optimierung durch uns

Ihr Markenauftritt erhdlt ein frisches, durchdachtes Designkonzept, das Ihre Stérken und
Vision wirkungsvoll unterstreicht. Farbwelt, Formen und Typografie werden gezielt aus-
gewdhlt, um lhre Botschaft klar und einpréigsam zu transportieren. Falls sinnvoll, mo-
dernisieren wir Ihr Logo behutsam und verleihen ihm eine zeitgemdsse Strahlkraft.

Das Ergebnis: Ein einheitlicher, professioneller Look, der sich nahtlos Uber alle Kandle
hinweg erstreckt und einen bleibenden Eindruck hinterldsst.

B) Inhaltliche Optimierung durch uns

Eine professionelle Marke braucht eine klare Sprache. Gemeinsam erarbeiten wir eine
Uberzeugende Kommunikation, die Ihre Zielgruppe direkt anspricht — von Website-
Texten Uber Social Media bis hin zur Praxis-Broschure. Ihre Botschaft wird konsistent,
professionell und authentisch transportiert.

Lassen Sie uns gemeinsam lhre Praxis als starke Marke etablieren — visuell wie inhaltlich!
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lhre Website — Der digitale Schliissel
zu Vertrauen und Erfolg

Ihre Website ist das digitale Herzsttck Ihrer Praxis — oft der erste
BerUhrungspunkt fur potenzielle Patienten und Kunden. Eine Uber-
zeugende Online-Présenz vermittelt auf den ersten Blick Kompetenz,
Vertrauen und lhre individuellen Stérken. Genau hier setzen wir an.

Unsere Schwerpunkte bei der Optimierung:

- Klarheit & Nutzerfreundlichkeit: Eine intuitive Navigation und eine
klare Struktur sorgen dafur, dass Besucher schnell die gewlnschten
Informationen finden.

- Visuelle Stérke: Ein modernes, professionelles Design, das lhre
Praxis authentisch représentiert und lhre Expertise unterstreicht.

+ Performance & SEO: Eine Website mit schnellen Ladezeiten und
optimaler Sichtbarkeit in Suchmaschinen.

Zusatzlich entwickeln wir eine speziell optimierte Landing Page, die
gerzielt zur Lead-Generierung dient. Sie ist ein zentraler Baustein fur
erfolgreiches Online-Marketing und ein effektives Instrument zur Ge-
winnung wertvoller Kontakte.

Lassen Sie uns gemeinsam lhre digitale Présenz auf das ndchste
Level heben!

Funktion trifft
\sthetik
-

Beispiel: Face Concept AG, Luzern
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Mehr Bekanntheit. Mehr Patienten. Mehr Wachstum fir lhre Praxis.

Eine professionelle, ansprechende und zugleich klar strukturierte
Website ist heute der zentrale Dreh- und Angelpunkt fur den erfolg-
reichen Aufbau und die Weiterentwicklung einer Arztpraxis oder Klinik.
Sie ist oft der erste Beruhrungspunkt fur Patientinnen und Patien-

ten — und entscheidet innerhalb weniger Sekunden Uber Vertrauen,
Kontaktaufnahme und Terminbuchung. Blue Med unterstitzt Sie
ganzheitlich — von der strategischen Positionierung Uber die Konzep-
tion bis zur technischen Umsetzung. Wie beim Praxisbeispiel der FACE
Concept AG in Luzern entwickeln wir digitale Auftritte, die medizini-
sche Expertise versténdlich vermitteln, Vertrauen schaffen und gezielt
neue Patienten ansprechen.

T'unktion triffi
\sthetik
-

interdisziplindr

Astherik

o~ ]
Q Tunkrion
p i v

Beispiel: Face Concept AG, Luzern; Website (links), Landingpage (rechts)
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Beispiel: Freimed Arztehaus, Oberriet

[
(ad
freimed

arztehaus home arztehaus  leistungen  team  offnungszeiten  kontakt  notfall

HERZLICH
WILLKOMMEN!

Ihr Arztehaus
in Oberriet

AKTUELL NOTFALL

Rufen Sie uns bei einem dringenden Notfall auf
jie Praxistelefonnummer 071

01.06.2021
NEUE MITARBEITERIN IN DER PRAXIS FREI - JENNY WAIBEL

b Juni 2021 begriifien wir Jenny Wait

ficst verfugbar ahlen
diensthabenden Notfallarzt im Rheintal un:
et NUMIMmer 0842 144 441,

LEBENSBEDROHLICHE SITUATIONEN
In let
Herz
feret

Sanitatsnotruf 144, REGA 1414

IHRE

‘GESUNDHEIT, UNSER TEAM . UNSER TEAM
UNSERE FURSIE 7\ FURSIE

LEISTUNGEN ) -
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Maximale Sichtbarkeit - GO gle

Damit Ihre Praxis gefunden wird

Ihre Website ist nur dann erfolgreich, wenn sie im digitalen Raum
auch wirklich sichtbar ist. Damit potenzielle Patienten und Kunden

Sie finden, setzen wir auf eine gezielte SEO-Strategie (Suchmaschi-
nenoptimierung). Durch prdzise Optimierungen sorgen wir dafir, dass
Ihre Website fur relevante Suchbegriffe weit oben in den Suchergeb-
nissen erscheint. Bei stark umkédmpften Keywords ergdnzen wir diese
Massnahmen durch SEA (Suchmoschinenwerbung), um lhre Reich-
weite gezielt zu erhéhen. Denn wer in den Suchmaschinen présent ist,
gewinnt neue Patienten und sichert langfristigen Erfolg.

Content Marketing & Social Media - Ihre Praxis im digitalen
Gespréch

Wir Gbernehmen fur Sie das komplette Content Marketing und ent-
wickeln eine individuelle Social-Media-Strategie. Von der Inhaltspla-
nung far ein ganzes Jahr Uber die kreative Gestaltung bis zur auto-
matisierten Veroéffentlichung — wir sorgen fur eine kontinuierliche und
professionelle Présenz auf allen relevanten Kandlen.

+ Individuelle Inhalte: Spannende Animationen und kreative Bild-
Text-Kombinationen.

- Automatisierte Prozesse: Modernste Tools sorgen fur eine nahtlose
Veréffentlichung ohne zusdtzlichen Aufwand far Sie und Ihr Team.

- Gezielte Ansprache: Inhalte, die lhre Zielgruppe auch interessieren
und Ihre Marke starken.

So bleibt Ihr Social-Media-Auftritt aktiv, professionell und wirkungs-
voll, wahrend Sie sich voll und ganz auf Ihr Kerngeschdaft konzentrieren
kénnen.

Auf Wunsch realisieren wir zusdtzlich de-

dizierte Landing Pages, die speziell auf Ihre &
Online-Marketing-Aktivitdten ausgerich-

tet sind und gezielt neue Kontakte sowie Wie
qualifizierte Patientenanfragen generieren. liuft eine
Durch Suchmaschinenoptimierung (SEO), Lrstheratung
gezielte SEA-Kampagnen und aufmerk- ab?

samkeitsstarke Display-Anzeigen steigern
wir Ihre digitale Sichtbarkeit nachhaltig -
wie das Praxisbeispiel der FACE Concept AG

in Luzern eindrucklich zeigt. Beispiel: Face Concept AG, Luzern

I'iihrt Botox
Zu einem
starren
Viasken [_)_lt" Kunst der
gesicht? Asthetik
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Gezielte Online-Kampagnen fiir nachhaltiges
Wachstum

Um das Wachstum lhrer Praxis gezielt voranzutreiben, setzen wir auf
individuelle Online-Kampagnen, die Ihre Marke stdrken und neue Pa-
tienten oder Kunden ansprechen. Ob Uber Facebook, Instagram oder
YouTube — wir entwickeln massgeschneiderte Anzeigen, die exakt auf
Ihre Wunschzielgruppe abgestimmt sind.

Effektive Kampagnen -

von der Online-Anzeige bis zur Kontaktaufnahme:

- Gezielte Ansprache: Wir definieren gemeinsam lhre Zielgruppe und
richten die Kampagnen exakt auf potenzielle Interessenten aus.

- Optimierte Landing Pages: Jede Anzeige fuhrt zu einer speziell
gestalteten Landing Page, die Ihre Praxis Uberzeugend prdsentiert.

- Direkter Dialog: Ein benutzerfreundliches Kontaktformular erméglicht
schnelle Anfragen. Alternativ bieten wir Optionen wie einen Ruckruf-
Service, den Versand einer Infobroschure oder eine Einladung zu
einem Erstgesprdch.

Mehr qualifizierte Anfragen — weniger administrativer Aufwand
Damit Sie sich auf Ihre Patienten konzentrieren kénnen, iUbernehmen
wir die Erstkontakt-Bearbeitung. Anfragen tiber das Kontaktformu-
lar, E-Mail oder die Website leiten wir direkt an uns. Wir qualifizieren
diese vor, sodass Sie nur noch die relevantesten Termine erhalten —
ohne zusdtzlichen administrativen Aufwand.

Diese digitale Strategie stellt Ihr Wachstum in den Mittelpunkt, ge-

neriert hochqualifizierte Leads und erméglicht Ihnen, sich auf das
Wesentliche zu konzentrieren: Ihre Praxis und lhre Patienten.

facebook (G) Instagnam 3 YouTube
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Digitaler Prozess

Branding [ Posi-
tionierung Markt
(Strukturierung der

Marktleistung)

Online Marketing:
Display Netzwerk
Google fur
Zielgruppe
(optional)

Lead-Generierung
tber
Kontaktformular

Zielgruppen-
Definition
(Region, Alters-
segmente,
Interessenten,
Bedurfnisse)

Online Marketing:
Display Ads Social
Media fur
Zielgruppe (Insta-
gram, Facebook,
YouTube)

Lead-Bearbeitung

(Ruckruf, Versand

Broschure, Erstge-

sprdch, etc)

Corporate Web-

site, inkl. Landing

Page zur Lead-
Generierung

SEA, Such-/
Textanzeigen
Google
(fur ausgewdhlte
Keywords)

SEO, Suchmaschi-
nenoptimierung
(Onsite)

Automatisiertes
Content Marketing
(Social Media)

444
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Videos, die Ihre Marke erlebbar
machen

Bewegte Bilder sind der Schlussel zu einer starken
digitalen Présenz. Wir entwickeln passgenaue und
professionelle Videos, die Ihre medizinische Fach-
kompetenz unterstreichen und lhre Praxis authen-
tisch présentieren.

Ob ein Image-Video zur Markenpositionierung
oder themenspezifische Kurzclips, die spannende
Einblicke in Ihre Praxis und aktuelle medizinische
Themen bieten — wir konzipieren und realisieren
Inhalte, die Uberzeugen.

Geplante Einsatzmaoglichkeiten:

- Website & Social Media: Professionelle Videos
steigern die Aufmerksamkeit und machen lhre
Praxis greifbar.

 YouTube & Online-Marketing: Strategisch plat-
zierte Videoinhalte stdrken Ihre Sichtbarkeit und
positionieren Sie als Experten.

- Patientenbindung: Emotional ansprechende
Videos schaffen Vertrauen und sorgen fur eine
enge Verbindung zu lhrer Zielgruppe.

Mit hochwertigen, modernen Video-Sequenzen
setzen wir Ihre Praxis wirkungsvoll in Szene -
informativ, inspirierend und professionell.

Beispiel:
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lhre Praxis-Broschliire — Der perfekte erste Eindruck

Fur den entscheidenden ersten Eindruck entwickeln wir eine hoch-
wertige Praxis-Broschure, die Sie und Ihre Dienstleistungen prézise
und ansprechend prdsentiert. Auf ca. 4-6 Seiten bieten wir lhnen eine
perfekte Mischung aus visueller Stdrke und inhaltlicher Klarheit.

Vorteile der Broschiire:

« Markenstérkung: Sie spiegelt Ihre Praxisidentitédt wider und
positioniert Sie als Experten auf Inrem Gebiet.

- Vertrauensaufbau: Klar und professionell aufbereitete Inhalte
schaffen Vertrauen bei neuen Patienten.

« Vielseitige Einsatzmaéglichkeiten: Ob bei Erstgespréichen, als
informatives Give-away oder als Uberzeugendes Marketing-
Instrument — diese Broschure unterstutzt Ihre Praxis gezielt bei
der Kundengewinnung und dem Erhalt von Anfragen.




Kai Huls

CEO

Blue Med AG
Martinsbruggstrasse 65
CH-9016 St. Gallen

info@blue-med.ch
T +4144 741 52 32

Partners:

zuriMlarke’
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